Erfolgreich selbstandig —

selbstandig erfolgreichl

Die Inhalte der Qualifizierung

a) Finanz-und Wirtschaftlichkeitsplanung

% Sie lernen lhre Investitionen sinnvoll einzuschatzen.

% Sie bekommen Finanzierungsmodelle vorgestellt, einschiellich der Erarbeitung von
Zins- und Tilgungsplanen.

% Sie entwickeln ein Modell zur Umsatzherleitung.

% Sie werden in die Lage versetzt, lhren individuellen Stundensatz und/oder Produktpreis
zu kalkulieren.

% Wir vermitteln lhnen eine umfassende Aufwandsplanung.

s Sie bekommen gezeigt, wie Sie mit einer Liquiditatsplanung Engpéasse oder Uberschisse
frihzeitig erkennen.

Y Wir zeigen lhnen, wie Sie mit dem Aufbau eines Kennziffernsystems und der Entwicklung
eines Controllingsystems |hr Unternehmen erfolgreich steuern.

b) Buchfiihrung

<> Wir erklaren Ihnen die Aufgaben und Vorschriften der ordnungsgemafen Buchfiihrung.

<> Sie lernen was die Aufzeichnungs- und die Aufbewahrungspflichten beinhalten.

<> Sie entwickeln lhre eigene anforderungsgerechte Rechnung.

<> Sie bekommen umsetzbare Informationen zum Forderungsmanagement.

<> Sie werden in die Lage versetzt, zwischen Ist- und Soll-Versteuerung zu unterscheiden.

<> Sie werden eingefiihrt in die Aktiva und Passiva einer Bilanz.

<> Anhand von praktischen Ubungen werden lhnen die Zusammenhange der GuV-Rechnung
und der Bilanz verdeutlicht

<> Wir zeigen Ihnen, unter welchen Voraussetzungen Sie die einfache Buchfiihrung (EUR)
nutzen durfen.

<> Sie erfahren, welche Geschaftsvorfalle als Ausgaben geltend gemacht werden und wie
Abschreibungen funktionieren.

<> Durch praktische Ubungen entwicklen Sie ein individuelles Modell der Belegerfassung.

<> Wir vermitteln Ihnen, wie Sie Ihren Gewinn/Uberschuss ermitteln kénnen.
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Die Inhalte der Qualifizierung

c) Steuern

% Sie werden eingefiihrt in das Umsatzsteuersystem in Deutschland

% Wir vermitteln lhnen einige Aspekte zum Handel innerhalb der EU bzw. mit Drittlandern

% Praktische Ubungen versetzen Sie in die Lage, Ihre Umsatzsteuer(voraus)zahlungen zu
berechnen

% Wir sagen lhnen, wer Gewerbesteuer entrichten muss und wie sich diese berechnet

% Sie erhalten Informationen zur Kérperschaftssteuer

% Die Berechnung der Lohnsteuer und der Sozialabgaben wird fiir Sie problemlos mdglich
sein

d) Marketing

% Sie lernen, die Theorie fur die groflen Unternehmen auf die Praxis fur kleine und mittlere
Betriebe zu Ubertragen

% Wir zeigen Ihnen, wie Sie Ihre Zielgruppe ermitteln

% Sie entwickeln Nutzen und Zusatznutzen fir lhre Produkte und Dienstleistung und lernen
diese pragnant zu vermitteln

% Sie erfahren etwas Uber die Psychologie des Preises

% Wir zeigen Ihnen, welche klassische Werbung fur Sie geeignet ist

% Wir fuhren Sie kurz ein in die marketingtechnische Nutzung der neuen Medien

% Sie erfahren, Wichtiges Uber Laden- und Schaufenstergestaltung und Warenpasentation
(fur stationare und Internet-Verkaufe)

sk Wir vermitteln Ihnen die notwendigen Kenntnisse zur Entwicklung eines Vertriebskonzep-
tes und einer Akquisestrategie (fur den Vertrieb von Produkten und Dienstleistungen)

% Sie horen das Wichtigste Gber Verkaufsgesprache und Kundentypen

% Sie bekommen eine gute Grundlage fur Ihre Prasentation (Dienstleistung und Produkte)
vermittelt



